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 کارگاه محتوای 

 فروش و توسعه بازار مبانی و اصول •

 )اصول، ساختار و روش توسعه( عیفروش و توز یشبکه ها •

 و ضوابط نانوشته نیفروش و قوان یشبکه ها یرفتار شناس •
 

 مقدمه 

 یرقابت یتیفروش موفق و چابک، مز میت کیامروز، داشتن  یرقابت ی. در فضادهیچیپ یساده و مفهوم یکوچک با معنا یفروش، کلمه ا

اجتناب  یفروش خارج از شرکت امر یها میبه توسعه شبکه و ت ازیهدف، ن یبازارها افتنیباشد. با توجه به وسعت  یشرکت م کی یبرا

 دهد یشرکت ها قرار م اریشبکه فروش و تسلط بر بازار در مدت زمان کوتاه را در اخت عیامکان توسعه سر امر نیباشد. ا یم ریناپذ

 دهد. یرا ارائه م یفروش برون سازمان یشبکه ها تیریو مد یگذار ساختار، هدف یطراح یدرس اصول لازم برا نیا

 

 یابيفروش و بازار یبخشها رانمدي و کارشناسان شرايط شرکت کنندگان:

 

 (در صورت درخواست جهت گواهی نامه بین المللی معتبر هزینه جداگانه محاسبه می گرددداخلی)  رايه گواهی نامه  آموزشیا 

 (  ارزشیابی از فراگیران استادانمیان وعدهپذيرايی از شرکت کنندگان  / ) 

 استادان ارايه مشاوره به شرکتها  در حوزه های مختلف با شرايط ويژه توسط 

 فاده فراگیران از سمیتئاترهای شرکت با شرايط ويژهاست 

  عضويت در باشگاه مشتريان و ارايه خدمات ويژه 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01نفر در هر دوره  3در صورت معرفی بیش از % 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01در صورت ثبت نام هر فرد جهت حضور در سه کارگاه  آموزشی % 

 
 

 

 تماس حاصل فرمايید.  86882686و  88888888 مرجانیخانم  آموزشهنگی ثبت نام با واحد برای هما  

 

 


