
 
   

                                                                                                   
                                                                                                                            

 

 

 ST_06_001 :   کارگاهکد                            (مهندسي و پیش بیني فروش )                    کارگاه آموزشي:          

 

 

 

 

 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 کارگاه محتواي 

 هاي مفهومي آزمون و هاي رسمي در خصوص مشتریان بررسي 

 تشخیص تفاوت بین کالاها و انتخاب مدل/   مصاحبه با کادر فروش و ارزیابي نظر کارشناسان 

 هاي زماني تحلیل سريو آزمون میداني/  هاي مشتري هاي مدیریت و هدایت ضاوتق 

 تعمیم مدلِ توزیع و منحني رشد/  معرفي یک کالاي تجاري به یک بازار محدود 

 سازي شده بازارهاي شبیه 
 
 
 

 مقدمه 

برخي ابداعات، بازارهاي در حال رشد باشد. در حالي که  اي سنگین مي هاي فروش محصولات جدید، مهم و در عین حال وظیفه بیني پیش

 .توانند حتي در یک بازار، موفقیت کسب کنند آورند، برخي دیگر مطلقاً نمي کنند و ثروتمندان بیشماري را به وجود مي را تسخیر مي
 
 

 

 فروش /کارشناسان فروش / سرپرستان فروش /کارمندان فروش رانیمد شرایط شرکت کنندگان:
 
 
 
 
 

 

 (در صورت درخواست جهت گواهی نامه بین المللی معتبر هزینه جداگانه محاسبه می گرددداخلي)  رایه گواهي نامه  آموزشيا 

 (  ارزشیابي از فراگیران استادانمیان وعدهپذیرایي از شرکت کنندگان  / ) 

 استادان ارایه مشاوره به شرکتها  در حوزه هاي مختلف با شرایط ویژه توسط 

 راگیران از سمیتئاترهاي شرکت با شرایط ویژهاستفاده ف 

  عضویت در باشگاه مشتریان و ارایه خدمات ویژه 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01نفر در هر دوره  3در صورت معرفی بیش از % 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01در صورت ثبت نام هر فرد جهت حضور در سه کارگاه  آموزشی % 

 
 

 

 تماس حاصل فرمایید.  77121278و  77121288 مرجانيخانم  آموزشبت نام با واحد براي هماهنگي ث  


