
 
  

                                                                                                   
                                                                                                                            

 

 

 ST_09_001 :   کد کارگاه                               (  فروش تلفنی )                                 آموزشي: کارگاه

 

 

 

 

 
 

 
 

 

 

 

 

 

 کارگاه محتواي 
 

 زمان بندي  در فروش تلفني 

 هدف گذاري فروش تلفني 

 برنامه ریزي فروش تلفني 

 اطلاعات در فروش تلفني 

 محاسبه فروش 

 پیگیري 

 

 مقدمه 
 

 شهاي کم هزینه براي جلب مشتري و کسب سود است. فروش تلفني یکي از رو

 .براي موفقیت در این نوع فروش ، باید به نکاتي کوچک و ساده توجه کنید تا فروشتان افزایش یابد
 

  

 مدیران فروش /کارشناسان فروش / سرپرستان فروش /کارمندان فروش شرایط شرکت کنندگان:

         (در صورت درخواست جهت گواهی نامه بین المللی معتبر هزینه جداگانه محاسبه می گرددداخلي)  رایه گواهي نامه  آموزشيا 

 (  ارزشیابي از فراگیران استادانمیان وعدهپذیرایي از شرکت کنندگان  / ) 

 استادان ارایه مشاوره به شرکتها  در حوزه هاي مختلف با شرایط ویژه توسط 

  شرایط ویژهاستفاده فراگیران از سمیتئاترهاي شرکت با 

  عضویت در باشگاه مشتریان و ارایه خدمات ویژه 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01نفر در هر دوره  3در صورت معرفی بیش از % 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01در صورت ثبت نام هر فرد جهت حضور در سه کارگاه  آموزشی % 

 
 

 

 
 

  تماس حاصل فرمایید.  77121278و  77121288 انيمرجخانم  آموزشبراي هماهنگي ثبت نام با واحد  

                                         


